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Resan for Bengtsons Ost borjade i en liten smdskalig
ostbutik i centrala Lund i borjan pd so-talet. Aret var 1951,
vilfirden blomstrade, industrin gick pd hogvarv och rock-
musiken borjade pa allvar i fiste bland Sveriges ungdomar.
Men i skdnska Lund var det inte bara rockmusiken som
borjade bli popular bland invinarna utan dven ost frin
Bengtsons Ost.

Det var Inga & Thure Bengtson som grundade Bengtsons
Ost och som la grunden for vad Bengtsons Ost ir an idag.
Efter ett flertal framgangsrika dr expanderade man och
oppnade butiker i bide Malmo och Helsingborg samt ett
eget mejeri i Danmark. Sliktingar till personer som dagligen
arbetade pa mejeriet kommer fortfarande in till butikerna
och iterberittar deras historia. Ar 1991 koptes hela
Bengtsons Ost upp av familjen Taninger som 2018 gjorde
Bengtsons Ost till Sveriges forsta och enda ost &
delikatessfranchise-kedja med butiker pa olika strategiska
ligen runt om i Sverige.



En stor del av framgangen som fortfarande ligger som grund
till kdrnan i Bengtsons Ost dr egenlagringen av svenska
klassiska hardostar sd som Herrgard ”Bengtsons Special”,
Prast ”Bengtsons Viking” och Grevé ”Bengtsons Grevinna”
vars lagring kan stracka sig anda upp till 3 dr. Idag lagrar
Bengtsons Ost manga fler ostar sjilva, sd som var oerhort
populira ”Bengtsons Karamellost”. All ost som lagras
kontrolleras noga av Bengtsons Osts egna
lagringsspecialister.

Bengtsons Osts huvudsortimentet bestdr av noga utvalda
ostar, charkuterier & delikatesser frin Europas alla horn, en
meny dar vi anviander vdra egna handplockade produkter till
vdra enklare ritter for att uppna en smakupplevelse i varlds-
klass samt presenter i olika prisklasser och utformningar.

Med dren sa har konceptet utvecklats och idag ir Bengtsons
Ost mycket mer an en vanlig ostaffar. Vi bedriver
verksamheten i samma gamla anda fast med nya moderna
system och ett uppdaterat koncept som verkligen ligger ritt
i tiden.

Varmt valkomna till ndgon av vdra butiker
for att ta del av och vara en del av historien!




Ar du redo for en gastronomisk virld?

D3 kanske du ir den vi soker!

T SO 4
FOLACCIA COPA 11 L tnes 1 69— MENY o
FOCACCIA MOZzA N

e DRYCHon
RA(LE“EBR[CKA W qq.— | STuAnmeesaTrEy

HINERALVATTE K/

- 0ST & CHARK BRILKA 99— APECSINSODA

CITRONSDDH

SCROCCHIAREL | W
U4 SERRANO T 07— VIASTERBOTTENPAL 100 4 89— o

CIADATIA GROV HEkReken # L—| PIZZACSTIS 0 7 35— | St ot e

SVARTUINBARSDRICICA

SCROCCHIARELLA Prva Nceen 95| PIZZASKINKIS 70 g5 | Mece

ESPRESSO
Hleewese W iy BENGTSONS CHOKLADTRIFRLAR 35— | St oot %

ETT VINNANDE KONCEPT

Under de senaste dren har livsmedelsindustrin 6kat vildigt
mycket. Bara i Sverige har konsumtionen av ost 6kat nistan
45% sedan 1995. Manniskor borjar mer och mer viardesitta
kvalitet i vad som konsumeras. I Sverige finns ingen
rikstickande Ost och delikatess-kedja vilket ger fina
framtidsutsikter. Vdrt koncept ir beprévat och
genomarbetat. Vi kan darfor erbjuda vira franchisetagare
och hyresvirdar ett spinnande koncept med ett mycket
uppskattat utbud.



ee Age is not important unless
youw’re a cheese

ENHETERNA

Enheterna kan variera i storlek och utseende beroende pd
det geografiska liget och lokal. En Bengtsons Ost enhet bor
vara mellan ca 40-100 kvadratmeter. Enheterna varierar
mellan O-enheter och butiksenheter den gemensamma
namnaren ar och att alla enheterna ska ligga i ett bra
flodeslage. Varje enhet har ocksd ett tillhorande kylrum pa
mellan 10-30 kvadratmeter som antingen ligger i lokalen eller
pd annan anslutande plats.



VAR VISION

Bengtsons Osts vision dr att bli Sveriges framsta ost och
delikatess-kedja. Detta genom att alltid ber6ra kunderna
och gisterna pd ett positivt sitt genom att skapa goda
relationer och god kontakt med kunderna och gisterna.
Alla kunder och gister ska alltid limna Bengtsons Ost med
ett leende pa lipparna och kinna sig speciella och
uppskattade. Detta dr vir gemensamma framtidsdrom, en
inspirerande och sporrande framtidsdrém som uppmuntrar
alla arbetare fran anstallda till franchisetagare inom
Bengtsons Ost. Varumarket ska i forsta hand associeras med
smak, upplevelse, service och kvalitet.

s Sweet dreams are made of cheese
who am I to dis a brie?



ETT OMSESIDIGT FORTROENDE

Franchising innebar att nigon som har ett framgangsrikt
koncept kan lita andra f3 ta del av det vinnande konceptet.
For att fi anvianda konceptet i sin egen verksamhet, betalar
franchisetagaren en avgift till franchisegivaren, med andra
ord ir franchising en sorts saljritt. Franchising kan i princip
implementeras i varje bransch dar forsiljning av varor eller
tjanster forekommer. Franchising innebdr ett nira samarbete
mellan tvd parter som har for avsikt att gora affarer och fa en
vinst. Darfor ar ett omsesidigt fortroende hogst nodvandigt.
Franchisegivaren och franchisetagaren mdste kunna lita pa
varandra. Om en franchisetagare inte skoter sin del av
verksamheten ir inte detta bara en dilig affir for
franchisegivaren utan innebir aven ett hot mot hela kedjan.
Franchisetagaren madste i sin tur kunna lita pd franchise-
givaren. Utan grundliggande tillit ar det i princip omojligt
att driva en rorelse med motivation och entusiasm.



FORDELEN MED FRANCHISING

I en franchisekedja delar man pa de olika arbetsuppgifterna.
Franchisegivaren skoter saker centralt som resulterar i
fordelar genom hela kedjan. Marknadsforing, sortiment-
utveckling, ink6p och datautveckling, ir bra exempel pd vad
en skicklig franchisegivare bor skota. Franchisetagaren kan
da fokusera pa sin primara uppgift som ir forsiljning.
Resultatet av detta blir ofta Ionsamma och vilmdende
foretag som tenderar att vinna viktiga konkurrensfordelar.

EN LANGSIKTIG SATSNING

Minga manniskor drommer om att starta eget. Det ar dock
viktigt att du frdn borjan har realistiska forvantningar och
mdl. I de flesta fall handlar inte foretagande om att tjina
stora pengar snabbt och kortsiktigt. En franchisetagare
mdste vara beredd pa att jobba hdrt i borjan och ha ett
lingsiktigt mdl, om detta gors sd finns det stora mojligheter
att lyckas, bide nar det giller att sakerstalla en lI6pande god
ersittning men ocksa ett vardefullt foretag.



FORDELAR

Du far mojlighet att arbeta med ett starkt varumarke och
vilbeprovat koncept.

Du kan fritt bestimma dina egna mal.
Du fir ett omvixlande arbete.

Du har chans att tjina mer pengar jimfort med om
du dr anstalld.

Du knyter mdnga nya betydande kontakter samt far
ny kunskap och nya erfarenheter.

NACKDELAR

Du mdste arbeta mycket hart (dtminstone de forsta dren)!

Du tar ekonomiska risker. Du binder eget och eventuellt linat
kapital i verksamheten.

Du tar ett stort ansvar och fir ofta fatta beslut som ar viktiga for
andra manniskor.

Du kan f3 rad fran en stor mangd personer men du mdste alltid
vara beredd att sjalv ta ansvar for de beslut som du fattar.

Vig for- och nackdelar, det ar bara du som
vet vad som ar bast for just dig!



&1 is estimated that a quarter of life’s pleasurable
moments involve cheese in some capacity

FORETAGARE

Som franchisetagare driver du din Bengtsons Ost-enhet som
ett eget foretag. Dirfor kravs det att du inte bara har ratt
kvalifikationer och personlighet for att arbeta med Bengt-
sons Ost. Du maste aven ha ett gott affirssinne och girna ha
erfarenhet av att engagera medarbetare. Du bor ha ordnad
ekonomi och for att lyckas mdste du vara beredd att arbeta
heltid i den dagliga verksamheten. Din vardag som
franchisetagare kommer nimligen att kretsa kring den
dagliga driften.



ARBETSUPPGIFTER

Dina huvuduppgifter kommer att vara manga och varierande.
Du kommer bland annat att:

® Vara ekonomiskt ansvarig for din egen verksamhet.

e Sikra sd att den dagliga driften och alla rutiner skots.

e Skota kundkontakter och forsiljning.

e Behova skapa en atmosfir som dr gynnsam for forsiljning.

® Behova skapa en kinsla av energi och positiv stimning kring din
enhet.

e Anstalla lamplig personal.

e Behovaleda verksamheten pad ett effektivt sitt.



DIN STORSTA SUPPORTER

Som franchisetagare till Bengtsons Ost far du utéver varu-
market aven tillgdng till all den kompetens och erfarenhet
som vi har samlat pd oss under resans gang. Vi hjalper dig
inte bara fran start till mal utan dven i din kommande
dagliga verksamhet. Hos oss fir du utbildning sdvil initialt
som fortlopande. Sjalvklart erbjuder vi dven projektledning
och starthjilp under byggnationen och uppstarten av din
enhet. Var support omfattar allt frin marknadsforing till
rapportering och ekonomisk uppfoljning av verksamheten.
Utover detta utvecklar vi dessutom standigt vdrt sortiment
samt sikrar leverantorer av utvalda produkter.

HOGA FORVANTNINGAR

Vira forvintningar pd dig ar hoga! Innan du startar din butik
vill vi darfor diskutera igenom allt med dig. Vem ar du? Vad
ar du beredd att satsa? Hur ser din budget ut? Du mdste tro
pd vart koncept och pa oss som idag arbetar med Bengtsons
Ost. Du mdste dessutom ha en stor 6nskan om att starta eget
samt viljan och drivkraften att gora en verkligt helhjiartad
insats.



AR DU:

e Ambitios, engagerad och tror pd dig sjalv?
e Utatriktad och har litt for att prata med andra manniskor?

e Beredd pd att det blir mycket arbete i borjan?

HAR DU:

e En stark vilja att bli egenforetagare, med de forvantningar och
hansynstaganden som detta medfor inom ett franchisesystem?

o Affarsmaissigt kunnande? En franchisetagare hos oss ir en
saljare. Lika nodvindigt som kvalifikationer ar att du vigar
bjuda pd dig sjilv.

e Ett brinnande intresse nir det giller att himta in kunskap?
Branschkiannedom kriver vi diremot inte - den kan vi lira dig.




KOSTNAD

Den storsta kostnaden ar utan tvekan investering och
iordningstillande av lokalen. Har har du dock stor hjalp av
oss. Vir erfarenhet av att starta och bygga enheter ar vid det
har laget omfattande och vi finns med dig under hela
processen. Vad just din enhet kommer att kosta gir inte med
sikerhet att siga eftersom prislappen beror pd en rad olika
faktorer (storlek, lige, lager, hantverkare). Att starta en egen
rorelse kraver dock alltid en ekonomisk insats. Enhetens
iordningstillande, inredning, maskiner och varulager ska
finansieras. Det ar darfor viktigt att du som franchisetagare
har en ordnad ekonomi och méjlighet att sjilv investera
mellan 300 000 - 700 ooo kr i ditt foretag. Aven nir det
galler det finansiella har du dock stod av oss. Med hjilp av
vdra kontakter och finansiella samarbetspartners, gor vi vért
basta for att hitta den optimala l6sningen for just dig.
Forutom sjalva startkapitalet tillkommer dven l6pande
kostnader. For att £ vara med i vart koncept och 16pande

ta del av var support, framforhandlade inkopsrabatter och
villkor, betalar du en franchiseavgift. Denna avgift baseras
pd din omsattning och betalas I6pande.
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STEG FOR STEG

Ar du serist intresserad av att bli en del av Bengtsons
Ost-familjen? I sd fall foresldr vi foljande uppligg:

Besok giarna ndgon av vara enheter och kinn efter ordentligt,
ar vart koncept ratt for dig?

Fundera igenom din nuvarande livssituation. Vill du starta ett
eget foretag med allt vad det innebar? Ar du beredd att
dedikera de nirmsta dren at att fa ditt foretag att blomstra?

Vem eller vilka berors av ditt beslut? Prata igenom situationen
och dina tankar med dem! Klargor att du bade vill ha och
behover deras stod for att kunna ga vidare i processen.

Se over din nuvarande ekonomiska situation. Finns det
utrymme att investera i ett eget foretag? Har du sparkapital
eller pd nagot annat satt tillgang till startkapital? Har du
mojlighet att lana med din bostad som sakerhet? Det finns
mdnga finansieringslosningar och mojligheter till att lina,
samtliga upplagg kriver dock en ekonomisk insats fran dig
som agare.

Kontakta oss! Vi jobbar stindigt med att I6pande besvara
frigor frdn nya potentiella franchisetagare.

For att ansoka ga in pa vir hemsida och fyll i
formularet under franchise.

www.bengtsonsost.se
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